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лизинг 
Евгения Носкова 

В 
2015 году объем нового бизнеса 
лизингового рынка сократится 
даже при оптимистичном сце-
нарии, прогнозируют в RAEX 
(«Эксперт РА»). Падение соста-
вит 10%, причем ж/д и авиасег-
менты сократятся сильнее — на 
30 и 20% соответственно. Рост 

автолизинга составит не менее 5%, а падение 
прочих сегментов — около 8%. По базовому 
сценарию объем нового бизнеса сократится 
на 20%, падение сегментов ж/д и авиатехники 
составит не менее 40%, а автолизинг на фоне 
удорожания автомобилей и спада продаж 
продемонстрирует нулевые темпы прироста.

По итогам прошлого года сумма новых до-
говоров лизинга сократилась на 23% и соста-
вила 1 трлн рублей, а объем нового бизнеса 
снизился на 13%. Рынок достиг минимального 
объема с 2011 года, отмечают в RAEX: в пер-
вую очередь из-за сокращения крупнейших 
сегментов — ж/д техники и авиатранспорта (на 
40,2 и 44,3% соответственно). Кроме того, 
давление на рынок оказало снижение доступ-
ности и удорожание заемных средств, а также 
рост проблемной задолженности. Доля про-
блемных активов с учетом вынужденных ре-
структуризаций на рынке сегодня составляет 
не менее 10%. В 2015 году она может достиг-
нуть 14%. 

На начало года доля реструктурированных сделок в 
совокупном портфеле лизингодателей в среднем по рынку 
составляла не менее 15%, а доля реструктуризации по 
крупным сделкам (прежде всего это касается ж/д техники) 
— порядка 40%. Не менее трети таких реструктуризаций 
сделок аналитики агентства считают вынужденными и 
относят к проблемным активам.

Участники рынка отмечают, что начавшееся в прошлом 
году замедление они в полной мере почувствуют в этом 
году. «Думаю, во многом мы будем видеть сценарий 
2008—2009 годов, — отметил и.о. генерального директора 
«Сбербанк Лизинг» Кирилл Царев. — С одной стороны, 
идет сокращение инвестиций в основные фонды и, как 
следствие, сокращение спроса на лизинг. С другой — ожи-
даются возможное ухудшение финансового состояния 
клиентов и повышенные требования банков к лизинговым 
компаниям. Все это будет серьезным экзаменом для участ-
ников рынка».

Хотя, по мнению Царева, предпосылки для 
успешного или неудачного прохождения 2015 
года были заложены стратегиями лизингода-
телей в период с 2011 по 2014 год. Чем агрес-
сивнее была лизинговая компания, чем боль-
ше проявляла аппетит к риску (не только с 
позиций заемщиков, но и с точки зрения лик-
видности, соотношения активов и пассивов в 
валюте), тем сильнее для нее будут проявлять-
ся последствия изменившейся экономики. 
«Но я верю, что большинство компаний уже 
имеют опыт преодоления прошлого кризиса, 
потому смогут выдержать и эти невзгоды», — 
подчеркнул эксперт.

Рынок лизинга будет тормозиться низ-
ким спросом на лизинговые услуги, считает 
заместитель генерального директора ГТЛК 
Владимир Добровольский. При таких став-
ках, которые сейчас существуют в банков-
ском и финансовом секторах, ни один проект 
окупиться не может. Особенно с учетом того, 
что ставки на услуги (на перевозки, на стро-
ительные работы) не выросли. При этом, по 
его мнению, в 2015 году на рынке лизинга 
будет востребована в первую очередь рос-
сийская техника. Ее стоимость вырастет, но 
этот рост не сопоставим с ростом цен на им-
портные аналоги. 

«Какой конкретно вид оборудования будет 
востребован, сказать сложно, — добавил Доб-
ровольский. — Ситуация может измениться в 
любую сторону, прогнозировать в сложив-
шихся условиях нет возможности. Скорее 
всего, будет востребовано оборудование, ко-
торое применяется в отраслях, ориентиро-
ванных на экспорт. В любом случае, пока фи-
нансовый рынок не сдвинется с места, спрос 
на лизинговые услуги будет низкий». 

Основной критерий выживания лизинго-
вых компаний в 2015 году, по мнению Добро-
вольского, это получение лизинговых плате-
жей в полном объеме с учетом повышения 
ставок по кредитам и повышения ставок по 
лизинговым договорам. Здесь крайне важна 
планомерная работа с просроченной дебитор-
ской задолженностью. Вторым важным кри-

терием станет возможность договориться с банками по 
поводу реструктуризации кредитных договоров. «Наи-
большую выживаемость покажут лизинговые компании 
при банках или при производителях. Независимые же 
компании ожидает тяжелый год», — отметил эксперт. Тре-
тий важный критерий — реализация изъятой техники. В 
2015 году ожидается большое количество дефолтов ком-
паний-лизингополучателей. Крайне важно организовать 
оперативное изъятие техники и ее последующую реализа-
цию, подчеркнул Добровольский. Это позволит получить 
средства, которые так необходимы на погашение креди-
тов. «В целом всем участникам рынка стоит задуматься 
над понижением затрат и увеличением общей эффектив-
ности работы организации. Планы по привлечению нового 
бизнеса стоит отложить на второй-третий квартал. Сейчас 
лизинговым компаниям необходимо  притормозить инве-
стиционную деятельность, понаблюдать за тем, какие 
меры предпримут для выживания конкуренты», — заклю-
чил эксперт. 

Транспорт не тянет
Компании вынуждены сокращать расходы 

валюта

Р
ынок акций на минув-
шей неделе ощутимо 
вырос на фоне улучше-
ния внешней фондовой 
конъюнктуры и появле-
ния спроса в начале II 
квартала. На текущей 
неделе рынок акций мо-

жет сохранить импульс роста, 
индекс ММВБ протестирует ко-
ридор 1700—1720п на ожиданиях 
роста нефти, поскольку оконча-
тельное снятие санкций с Ирана 
произойдет не раньше лета, а 
дальнейший вектор движения за-
даст стартующий в США сезон 
отчетов за I квартал.

Минувшая неделя началась с 
роста выше 1610п по ММВБ 
вслед за мировыми фондовыми 
площадками и на фоне замедле-
ния снижения нефти; лидерами 
подъема выступили акции «Ме-
чела» (+25%) на фоне ожиданий 
решения вопроса урегулирова-
ния долговых проблем металлур-
га. Во вторник индекс ММВБ пре-
высил 1620п за счет ослабления 
рубля и на фоне замедления паде-
ния нефти в ожидании итогов пе-
реговоров по Ирану. Продолжи-
лось ралли «префов» «Сургутне-
фтегаза» (+3%), но просели ак-
ции «Норникеля» (-1%) по факту 
выхода отчета за 2014 год по 
МСФО (чистая прибыль ГМК 
практически утроилась). Нефть 
сохранила негативную динамику 
(Brent просела к $55,8 за бар-
рель) на ожиданиях снятия сан-
кций с Ирана. Индексы ММВБ и 
РТС по итогам марта упали на 
7,6% и 1,8%, сократив прирост с 
начала года до 16,4% и 11,4% со-
ответственно.

С наступлением II квартала 
рынок акций ускорил рост, ин-
декс ММВБ подскочил выше 
1660п, а РТС превысил 900п на 
фоне подъема нефти Brent к $57 
за баррель на статистике из США 

о сокращении добычи сырья, а 
также за счет снижения доллара 
после выхода слабых данных по 
рынку труда от ADP (число рабо-
чих мест в США в марте выросло 
на минимальные с января 2014 
года 189 тыс. при прогнозах ро-
ста на 225 тыс.) и индекса произ-
водственной активности (ISM 
Manufacturing в марте опустился 
до 51,5п).

В четверг ралли рынка акций 
продолжилось, индекс РТС пре-
высил 930п на фоне укрепления 
рубля, ММВБ поднялся к 1680п. 
Лидерами роста выступили бума-
ги «Московской биржи» (+7,4%) 
на заявлениях главы ЦБ РФ о со-
хранении доли ЦБ в уставном ка-
питале биржи (сейчас ЦБ РФ при-
надлежит 11,729% акций), а так-
же акции «Сургутнефтегаза» 
(+3% и +5% «префы») на ожида-
ниях высоких дивидендов и ново-
стях о новых месторождениях 
компании с суммарными запаса-
ми более 60 млн тонн нефти.

В конце недели ралли рынка 
акций несколько замедлилось из-
за локальной фиксации прибыли 
игроками на фоне закрытия рын-
ков в Европе и США в связи с 
празднованием католической 
Пасхи. К негативным новостям 
для рынка можно отнести стати-
стику EPFR об оттоке капитала. 
Между тем вышедшая в пятницу 
статистика Минтруда США ока-
залась хуже ожиданий, что мож-
но расценить как позитивный 
фактор для фондовых площадок, 
поскольку данные сокращают ве-
роятность скорого подъема про-
центных ставок Федрезервом 
США. На этом фоне индекс ММВБ 
в пятницу протестировал 1690п.

Роман Караков,
«Интерфакс», специально  
для «Российской газеты Бизнес»

Рынок рос на оптимизме

акции

У
крепление рубля, на-
блюдавшееся в февра-
ле и марте, продолжа-
лось и в первые дни 
апреля. Курс доллара 
снизился за неделю на 
98 коп., до 56,75 руб., 
курс евро — на 83 коп., 

до 61,83 руб. В начале недели 
доллар отыгрывал вверх, повы-
шаясь в условиях отступления 
евро на рынке Forex, евро же 
продолжал снижаться. В конце 
недели евро заметно укрепился 
на мировом рынке, что позволи-
ло единой валюте отыграть часть 
потерь к рублю, доллар при этом, 
напротив, вновь отступил.

Устойчивым позициям рубля, 
по мнению экспертов, способст-
вовало улучшение оценок по ди-
намике экономики РФ. В частно-
сти, по новому прогнозу минэко-
номразвития, курс доллара в те-
кущем году составит 61 руб. и 
будет постепенно снижаться в 
направлении 52—53 руб. в после-
дующие два года, если будет ра-
сти цена нефти. Кроме того, по-
зиции рубля укреплялись благо-
даря спекулятивным операциям 
carry trade, основанным на раз-
нице в процентных ставках меж-
ду рублем и ведущими мировы-
ми валютами. ЦБ РФ в связи с 
этим принял меры, немного по-
высив с 30 марта стоимость ва-
лютного фондирования (до 
LIBOR+1%). При этом разница в 
ставках остается существенной, 
а потому игра на них сохраняет 
свою привлекательность, отме-
тили эксперты. В свою очередь, 
глава ЦБ Эльвира Набиуллина 
считает, что операции валютного 
рефинансирования уже выпол-
нили задачу нормализовать си-
туацию на рынке, и не исключи-
ла возможность того, что ставки 

валютного рефинансирования 
могут быть еще повышены в 
дальнейшем. ЦБ сохраняет ли-
мит $50 млрд по валютным опе-
рациям до конца 2016 года.

Некоторые факторы на неделе 
оказались неблагоприятными 
для рубля. Так, мировые цены на 
нефть развернулись вниз после 
объявления о достижении согла-
шения, которое призвано обес-
печить мирный характер иран-
ской ядерной программы и при-
вести к отмене санкций в отно-
шении Ирана. Цена фьючерсов 
на нефть марки Brent снизилась 
и завершила неделю в районе 
$55 за баррель (в пятницу торги 
нефтью Brent не проводились в 
связи с пасхальными каникула-
ми в Европе). Кроме того, завер-
шение налогового периода при-
вело к сокращению валютных 
продаж экспортеров.

Доллар и евро незначительно 
изменятся на торгах «Москов-
ской биржи» в период 6—10 апре-
ля, считают эксперты «Интер-
факс-ЦЭА». Доллар останется в 
пределах 56—59 руб., евро — в ди-
апазоне 61—64 руб. Прогноз учи-
тывает, что укрепление рубля к 
доллару и евро, наблюдавшееся 
более двух месяцев кряду, приве-
ло курсы к уровням, при которых 
уже нет сколько-нибудь сущест-
венной недооценки российской 
валюты даже по отношению к но-
вым бюджетным ориентирам. В 
то же время на рынке сформиро-
вались существенные спекуля-
тивные позиции в пользу рубля, 
часть которых может быть за-
крыта в апреле.

Андрей Лусников,
«Финмаркет», специально  
для «Российской газеты Бизнес»

Рубль теснит доллар

И
з всех платежных ин-
струментов в россий-
ском Интернете интер-
нет-банк самый исполь-
зуемый. Эту форму 
оплаты сегодня предпо-

читают почти 18 млн россиян, 
83,8% из них совершают хотя 
бы одну платежную операцию в 
месяц. Для сравнения: для опла-
ты или перевода средств элек-
тронным кошельком ежемесяч-
но пользуются 51,2% пользова-
телей, а мобильным банком — 
42,1%. Аудитория интернет-
банков постоянно меняется, ме-
няются и условия, на которых 
банк предоставляет свои услу-
ги. Тенденции, которые будут 
характерны для все-
го 2015 года, мы мо-
жем проследить уже 
сейчас.

Две базовые 
группы клиентов ин-
тернет-банков — фи-
зические и юридиче-
ские лица, то бишь 
B2B и B2C сегменты. 
Сегодня их количе-
ственные и частот-
ные показатели 
пользования интер-
нет-банкингом по-
чти равны: 50% опе-
раций осуществля-
ют компании и при-
мерно столько же 
частные лица. Но так 
было не всегда. Еще 
два года назад доля 
B2B сегмента среди 
клиентов интернет-
банков была на 10 — 
15% больше, чем 
доля B2C. Юридиче-
ские лица, то есть 
организации, компа-
нии активнее пере-
ходили на систему онлайн-бан-
кинга, быстро оценивая все ее 
преимущества. В то же самое 
время обычные потребители, в 
особенности жители регионов, 
переключались неохотно, так 
как не понимали принципов ра-
боты системы и опасались мо-
шенничества. Но уже в 2014 — 
2015 годах мы наблюдали значи-
тельный прирост клиентов ин-
тернет-банков, и связано это в 
первую очередь с исчезновени-
ем недоверия со стороны част-
ных лиц и их активным перехо-
дом к системе онлайн-платежей. 

Взрывной рост интереса к ин-
тернет-банкингу со стороны B2B 
сегмента остался в 2012 — 2013 
годах. С тех пор темпы прироста 
клиентов сгладились, хотя круг 
пользователей, безусловно, про-
должает увеличиваться. Сегодня 
нам становится сложно предста-
вить себе деятельность крупной 
компании без пользования услу-
гами интернет-банков: рынок 
B2B подразумевает регулярное 
участие организаций в государ-
ственных тендерах, которые ча-
сто требуют от компании воз-
можности перевода денег по-
средством онлайн-банкинга. За-
чем еще компаниям нужны услу-
ги интернет-банков? В первую 
очередь из-за удобства управле-
ния счетами и платежами, воз-
можности оперативной оплаты 
и перевода средств. Это очень 
актуальные опции, например, 
для рекламных и маркетинговых 
организаций, а также для пред-
приятий, проводящих свои ре-
кламные кампании в Интернете. 
В сезон высокого спроса реклам-
ные онлайн-площадки часто тре-
буют оперативного пополнения 
баланса клиента, чтобы показ 
рекламы не прекращался. Таким 
образом, интернет-банкинг по-
зволяет компаниям обеспечи-
вать бесперебойный рабочий 
процесс и не упустить возмож-

ности привлечь потребителя. В 
итоге получается, что электрон-
ный банк несет на себе большую 
часть финансовых операций ор-
ганизации-клиента: это и произ-
водственные расходы, и расчет 
заработной платы сотрудников, 
и срочные незапланированные 
траты. 

Грядущие модификации на 
рынке интернет-банкинга будут 
интересны клиентам как B2B, 
так и B2C сегмента. Совсем не-
давно Промсвязьбанк объявил 
об интеграции с сервисом Ян-
декс.Касса. Теперь клиенты бан-
ка, регулярно делающие покуп-
ки в Интернете (а их около 1,5 
млн человек), будут перенаправ-
ляться сервисами Яндекса в лич-
ный кабинет и смогут оплатить 
покупку, используя платежную 
систему банка. Я считаю, что 
курс на интеграцию с такими об-
щедоступными платежными 
сервисами, как, например, Ян-
декс.Касса или PayPal, вскоре 
возьмут и другие банки. По сути, 
это будет выгодным ходом и для 
банков, и для платежных систем, 
и для конечных потребителей: 
банки и кассы будут получать 
дополнительную прибыль за 
счет увеличения потока плате-
жей, а покупателям новая систе-
ма покажется более безопасной 
с точки зрения защиты финан-
сов. Согласно американским ис-
следованиям, одним из основ-
ных факторов, влияющих на ре-
шение клиента воспользоваться 
платежным онлайн-сервисом, 
является именно безопасность 
оплаты, уверенность в том, что 

деньги не «утекут». 
С этой точки зрения, 
доверие клиентов к 
интернет-банкам го-
раздо выше, чем к 
сторонним платеж-
ным системам, к 
тому же PayPal или 
Яндексу. После ин-
теграции эти два 
вида платежных сер-
висов, безусловно, 
приобретут массу 
новых клиентов. 

Конечно, система 
российского интер-
нет-банкинга далеко 
не идеальна. Одна из 
существенных про-
блем — невозмож-
ность объединения 
счетов нескольких 
банков в одном лич-
ном кабинете. То 
есть, если компания 
работает, скажем, с 
банком Х, возмож-
ности подключить в 
свой личный каби-
нет расчетный счет 

еще одного банка у нее нет. По-
добную систему будет сложно 
подключить с технической точ-
ки зрения, кроме того, она невы-
годна банкам. Но у клиента есть 
потребность, а значит, создание 
сервиса мультиканального 
управления счетами нескольких 
банков, скорее всего, будет исхо-
дить от сторонних платежных 
сервисов.

Будут внедряться и системы 
формирования динамической 
отчетности, слежения за денеж-
ными остатками, платежами и 
переводами в режиме реального 
времени. Для B2B сегмента тен-
денция управлять счетами ком-
пании через Интернет является 
закономерной: современные ус-
ловия ведения бизнеса требуют 
от предпринимателя и топ-ме-
неджеров оперативности, воз-
можности решать финансовые 
вопросы, находясь в любой точ-
ке земного шара. Сегодня интер-
нет-банки создают систему ана-
литической отчетности, которая 
была бы интересна и клиенту из 
B2C сегмента. Она будет проще, 
удобней в обращении для клиен-
та, никогда не имевшего дела с 
цифрами и бухгалтерией.

Сейчас у Сбербанка есть 
удобный сервис планирования 
бюджета: программа блокирует 
определенную сумму на счете 
клиента интернет-банка и авто-
матически погашает расходы на 
мобильную связь, коммуналь-
ные услуги и прочее. Хорошим 
этапом в развитии интернет-
банкинга стало бы создание по-
добной системы для юридиче-
ских лиц. Удерживать фиксиро-
ванную сумму на счету компа-
нии для оплаты производствен-
ных материалов, аренды поме-
щения и других подобных издер-
жек значит гарантировать бес-
перебойное производство, не-
смотря на любые непредвиден-
ные расходы.

Ксения Хизова, 
руководитель группы 
веб-аналитики 
университета «Синергия»

Бизнес 
догоняет 
потребителей

перспективы
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сократилась 
на 23% 

 
современные 
условия 
ведения 
бизнеса 
требуют опера-
тивности, воз-
можности ре-
шать 
финансовые 
вопросы, 
находясь 
в любой точке 
земного шара

И
Н

Ф
О

Г
Р

А
Ф

И
К

А
 «

Р
Г

»
 /

 А
Н

Т
О

Н
 

П
Е

Р
Е

П
Л

Е
Т

Ч
И

К
О

В
 /

 Е
В

Г
Е

Н
И

Я
 Н

О
С

К
О

В
А

Н
есмотря на кризис, 
Сбербанк наращива-
ет объемы кредитова-
ния аграриев, поддер-
живая отрасль вместе 
с Минсельхозом Рос-
сии. Причем Сбер-
банк не только кор-

ректирует условия проверенных 
временем продуктов с учетом 
текущих реалий, но и предлагает 
новые виды кредитов. 

Сбербанк активно наращива-
ет объемы кредитования сель-
хозпроизводителей. Одним из 
основных приоритетов этого 
года является финансирование 
сезонно-полевых работ. Если 
в начале марта текущего года 
объем кредитов на посевную на-
ходился на уровне прошлого 
года, то по итогам 2015 года 
Сбербанк планирует увеличить 
финансирование отрасли на 
20%. Этому способствует круп-
нейшая в России разветвленная 
сеть филиалов Банка. Представи-
тельства Сбербанка активно вза-
имодействуют на местахс пред-
ставителями органов исполни-
тельной власти в области сель-
ского хозяйства по вопросам го-
сударственной поддержки сель-
хозтоваропроизводителей. Реги-
ональные представительства 
Банка регулярно проводят спе-
циализированные кон фе рен ции, 
на которых рассказывают о ши-
роких возможностях кредитова-
ния под самые разные виды зало-
гов — от техники до будущего уро-
жая — и субсидиях со стороны го-
сударства, которые позволяют 
снизить реальную процентную 
ставку по кредиту. 

На текущий момент наиболее 
активно кредитуемым регионом 
стал Юг России, где посевная пра-
ктически началась. В Ставрополь-
ском крае, например, с начала 
года было выдано кредитов на 1,2 
млрд руб., что примерно в 4 раза 
больше, чем за аналогичный пери-
од прошлого года. В Краснодар-
ском крае объем выданных 
средств составил 718 млн руб., 
этот показатель более чем вдвое 
превысил прошлогодние цифры, 
в Воронеже было выдано кредитов 
на 3,7 млрдруб., тогда как в прош-
лом году  всего на 2,4 млрд руб.

Сбербанк не только предлагает проверенные временем продукты, 
но и внедряет новые виды кредитов. Например, в начале марта был за-
пущен продукт «Растениеводство: кредитование сельхозпроизводи-
телей на проведение сезонно-полевых работ». Это целевой кредит, ко-
торый предоставляет возможность получить кредитные средства как 
до, так и после проведения посевных работ. В числе возможных целей 
кредитования — закупка семян, средств защиты растений, удобрений, 
горюче-смазочных материалов, материалов для ремонта сельскохо-
зяйственной техники, уплата страховых взносов при страховании 
урожая и приобретение электроэнергии, используемой для ороше-
ния. Основное преимущество данного продукта — кредитование осу-
ществляется под различные виды обеспечения, в т.ч. и залог будущего 
урожая. Такая схема может быть очень привлекательной для компа-
ний. Также Сбербанк кредитует аграриев и по классическим схемам — 
под залог имущества и техники. 

ПРИВЛЕКАТЕЛЬНЫЕ СТАВКИ И ГОСПОДДЕРЖКА
Ставки и условия Сбербанка по кредитам для сельхозпроизводи-

телей одни из привлекательных на сегодня. Дополнительная поддер-
жка аграриев со стороны государства позволяет снизить конечную 
стоимость заемных средств еще значительнее. С 27 января федераль-
ное правительство увеличило ставки субсидирования по кредитам на 
2015 год на оборотные средства приблизительно на 9% годовых*. Та-
ким образом, размер субсидии по краткосрочным кредитам от феде-
ральных властей составляет теперь 14,68% годовых. Дополнитель-
ную поддержку оказывают региональные власти, размер местных 
субсидий варьируется от 1,65-2,75% годовых. Используя такие преи-
мущества и получив, например, кредит по ставке 19—22%годовых, 
фактически аграрий заплатит 4—7% годовых. Размер субсидии по ин-
вестиционным, более долгосрочным кредитам свыше года, равен 
ставке рефинансирования, то есть 8,25 % годовых. Причем Минсель-
хоз России увеличивает объем поддержки из федерального бюджета 
и в этом году намерен выделить на субсидии в 2,6 раза больший объем 
средств, чем в прошлом.

Получить помощь от государства гораздо проще, чем может пока-
заться. Например, чтобы оформить краткосрочный кредит на по-
полнение оборотных средств, клиенту достаточно подтвердить, что 
основным видом деятельности предприятия является производство 
или переработка сельскохозяйственной продукции. Кроме того, 
чтобы получать от государства компенсацию процентов, нужно под-
твердить, что полученный в банке кредит идет целевым образом на 
пополнение оборотных средств, например, на покупку семян, удо-
брений, ГСМ, приобретение кормов для животноводства или сырья 
для переработки и т.д. Программа поддержки действует на всей тер-
ритории России. 

БЫСТРЫЙ КРЕДИТ 
Сбербанк готов не только проконсультировать клиента по собст-

венным продуктам, но рассказать о том, как получить господдержку. 
Банк, как один из ключевых кредиторов отрасли, активно взаимодей-
ствует с Министерством сельского хозяйства РФ. Банк внимательно 
следит за тем, чтобы выданные аграриям кредиты синхронизирова-
лись с мерами господдержки. А так как специалисты Банка имеют мно-
голетний опыт работы с представителями сельскохозяйственной от-
расли, то Банк поможет не только подобрать подходящий продукт, но 
и проанализировать бизнес-план. Это позволит определить приемле-
мый для клиента уровень долга, который он сможет обслуживать, 
и предостеречь потенциального заемщика от решений, которые спо-
собны в дальнейшем принести убыток. В то же время, анализируя кре-
дитный риск, принимая решение о сроке и объеме выданных средств, 
Сбербанк учитывает меры господдержки. 

Сбербанк поддержит 
посевную

В НАЧАЛЕ МАРТА 2015 ГОДА 
БЫЛ ЗАПУЩЕН ПРОДУКТ 
«РАСТЕНИЕВОДСТВО: КРЕДИ-
ТОВАНИЕ СЕЛЬХОЗПРОИЗ-
ВОДИТЕЛЕЙ НА ПРОВЕДЕ-
НИЕ СЕЗОННО-ПОЛЕВЫХ РА-
БОТ». ЭТО ЦЕЛЕВОЙ КРЕДИТ, 
КОТОРЫЙ ПРЕДОСТАВЛЯЕТ 
ВОЗМОЖНОСТЬ ПОЛУЧИТЬ 
КРЕДИТНЫЕ СРЕДСТВА  КАК 
ДО, ТАК И ПОСЛЕ ПРОВЕДЕ-
НИЯ ПОСЕВНЫХ РАБОТ. 
ОСНОВНОЕ ПРЕИМУЩЕСТВО  
ДАННОГО ПРОДУКТА — КРЕ-
ДИТОВАНИЕ ОСУЩЕСТВЛЯ-
ЕТСЯ ПОД РАЗЛИЧНЫЕ 
ВИДЫ ОБЕСПЕЧЕНИЯ, В Т.Ч. 
И ЗАЛОГ БУДУЩЕГО УРО-
ЖАЯ. ТАКАЯ СХЕМА МОЖЕТ 
БЫТЬ ОЧЕНЬ ПРИВЛЕКА-
ТЕЛЬНОЙ ДЛЯ КОМПАНИЙ. 
ТАКЖЕ СБЕРБАНК КРЕДИТУ-
ЕТ АГРАРИЕВ И ПО  КЛАС-
СИЧЕСКИМ СХЕМАМ — ПОД 
ЗАЛОГ ИМУЩЕСТВА И ТЕХ-
НИКИ.

ОАО «Сбербанк России», генеральная лицензия Банка России №1481 от 08.08.2012. Реклама.

По всем вопросам кредитования посевной потенциальные клиенты могут обращаться по телефону горячей линии:  8 800 555-64-64, www.sberbank.ru

* Распоряжение Правительства РФ от 27 января 2015 г. № 98-р.
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